jaria.

ESTUDIOS PRACTICOS CON LA APLICACION INFORMATICA “VIAPRI”
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16:00 h. - 16:15 h. Entrega de material.

16:15 h. - 20:00 h. Sesion I.
20:00 h. Clausura y entrega de diplomas

JUEVES 27 DE NOVIEMBRE
VIERNES 28 DE NOVIEMBRE
10:00 h. - 14:00 h. Sesion Il.
14:00 h. - 16:00 h. Almuerzo.
Charo Cala Barroso: 671 682 860

16:00 h. - 20:00 h. Sesioén lII.
Glorieta Ingeniero La Cierva 4

11010 CADIZ
Secretaria e inscripciones:

Lugar de celebracion
Hotel Playa Victoria

Calendario

INSCRIPCION

Presente y futuro de la Promocién Cadiz 27 y 28 nov.
Inmobiliaria. 2008

La inscripcién al seminario puede realizarse en www.gabigest.com, llamando al 671 682 860 o
cumplimentando el siguiente formulario y enviandolo por fax al 952 60 83 58 junto con el resguardo

de la trasferencia bancaria. CUENTA BANCARIA: CAJAMAR 3058 0751 05 2720144579

Nombre y Apellidos

Empresa

Cargo C.ILE.

Direccién

Localidad Provincia
Teléfono Fax
E-mail

Se autoriza al Gabinete Gestion Inmobiliaria (Gabigest) a utilizar los datos que figuran en este formulario con las condiciones y
limitaciones impuestas por la L.O. de Proteccién de Datos de Caracter Personal.
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[] PRECIO DEL SEMINARIO
650€ + 16% IVA = 754,00€
(Antiguos alumnos: 10% de descuento)

_u PRECIO DEL PROGRAMA “VIAPRI”
480€ + 16% IVA = 556,80€

_H_ PRECIO DEL SEMINARIO + PROGRAMA “VIAPRI”
Descuento 10% en el programa “VIAPRI™:
650 € (seminario) + 432€ (programa) = 1082€
TOTAL: 1082€ + 16% IVA = 1255,12€
El precio de la matricula incluye:
Asistencia al seminario, documentacién, comida, cafés y
acreditaciones.

Las plazas estan limitadas por lo que se atenderan
las inscripciones por riguroso orden de llegada




Presente y futuro de la
Promocion Inmobiliaria

Sefialar que se ha terminado un ciclo en la promocion
inmobiliaria es, sin duda, una obviedad cuya comprobacién
no requiere mas que un breve repaso a la seccion econémica
de cualquier periddico. Sin embargo, detras de las frias
cifras se encuentra una realidad cuyo analisis y examen nos
permitiran hallar las mejores soluciones a la crisis que vive
el sector.

Estos son por tanto los objetivos del presente taller teérico-
practico. En primer lugar se analizaran las causas de la crisis
inmobiliaria para saber por qué se ha llegado a este punto.
A continuacién se examinaran los aspectos mas sensibles
de una promocién para aprender a valorar correctamente la
situacién econémica y financiera de la misma, posibilitando
con ello la correcta toma de decisiones por parte del
empresario. Por ultimo, se estudiaran las alternativas a la
promocion tradicional enfrentando las mas comunes con
otras nuevas pero mas eficaces en este momento, cuando
la burbuja explota.

El taller esta dirigido a arquitectos, aparejadores y arquitectos
técnicos, promotores, constructores, tasadores, directores
financieros, agentes de la propiedad, y en general, a todos
aquellos profesionales relacionados con el sector de la
promocion y la costruccion

% Programa

I. LA PROMOCION ACTUAL: EL AGOTAMIENTO DEL MODELO.
« Las contradicciones de la economia liberal en la promocion
inmobiliaria.

« El agotamiento del viejo modelo de promover: “causas y
consecuencias”.

« El fin del negocio especulativo a cotro plazo.

« La descapitalizacion.

Il. LA PROMOCION ANTE LOS NUEVOS RETOS: Una nueva manera
de promover.
» La imposicién de un nuevo modelo.
* Propuestas para un nuevo modelo de promover.
« La vision financiera de la promocion, lejos del resultado
especulativo y préximo al financiero.

LAS VIVIENDAS DE PROTECCION OFICIAL. ¢ Una solucién?
» Normativa.

« Viabilidad, con Taller realizado con la ayuda del programa
informatico (VIAPRI)

IV. LA RESPUESTA AL COMPRADOR DE VIVIENDAS DESDE SU
REALIDAD: LA BUSQUEDA DE LA SOLUCION DE VENTAS.

* Andlisis de las distintas formulas de venta en el mercado actual:
— Venta tradicional.
— Opciones de compra.
— Alquiler con opcién de compra.
— Alquiler.
— Descuentos sobre ventas.
— Vitalicios.
— Inversionistas, fondos, etc.
« Ventajas e inconvenientes, fiscalidad y estudios econémicos de
idoneidad.

V. A OTROS TIEMPOS, NUEVAS SOLUCIONES.
 La Oportunidad de RENTVENT®.
* Ejemplos de Rentvent, realizados con el programa informatico
(RENTVENT®).
* Planteamiento juridico de la operacion de venta.
» Comparaciones con los distintos sistemas de venta.

ORGANIZA

% Metodologia

El taller poseé un doble caracter teérico-practico que pretende dotar
a los asistentes de los conocimientos necesarios para afrontar con
mayores garantias la actividad inmobiliaria en la actual coyuntura.

El objetivo del taller es unir la dilatada experiencia del ponente con la
experiencia individual de cada asistente, obteniendo de este modo los
mejores resultados.

Asi, en el aspecto teodrico, el ponente expondra los fundamentos del
programa, sirviéndose para ello de herramientas visuales e informaticas
mientras que, en lo practico, se fomentara la participacion de los
asistentes en el debate y resolucion de los supuestos planteados.

% ¢A quién va dirigido?

Este curso esta dirigido a arquitectos, arquitectos técnicos, promotores,
constructores, tasadores, directores financieros, agentes de la propiedad
inmobiliaria y, en general, a todos aquellos profesionales relacionados
con el sector de la promocion inmobiliaria y la construccion.

% Ponente

JOSE MIGUEL RODRIGUEZ CERRO

» Experto en Ordenacién del Territorio, Urbanismo y Mercado
Inmobiliario.

« Director General del Gabinete Gestion Inmobiliaria.

* Gerente de Promociones.

» Profesor de Viabilidad Inmobiliaria.

 Autor del Programa de Viabilidad Inmobiliaria “Viapri”, de los
libros “Manual de la Promocion Inmobiliaria”, “Financiacion de
Promociones Inmobiliarias” y “Capitalizacion y Descapitalizacion
del Mercado Inmobiliario”, “La Vivienda Social en el tiempo”, y del
método de ventas inmobiliarias Rentvent®, entre otros

Estudios practicos con la herramienta VIAPRI

El analisis econdmico-financiero de las promociones se
llevara a cabo con ayuda de VIAPRI: herramienta informatica
desarrollada por Gabigest para facilitar el calculo integral de la
viabilidad inmobiliaria y el seguimiento de la misma hasta su
conclusion.

Mas informacion en http://www.viapri.com
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